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خطوات
انتاج منتج تعليمي احترافي

فهرس مواضيع المقال: 	

من هو جمهور منتجك التعليمي؟ 			 

ما هي حاجة جمهورك التي سيلبيها منتجك؟ 			 

ما هو الموضوع الدقيق لمنتجك التعليمي؟ 			 

ما مدى الطلب على الموضوع الذي اخترته؟ 			 

كيف ستقدم محتوى المنتج التعليمي؟ 			 

كيف تجعل محتواك أكثر تنوعًا وتطبيقًا؟ 			 

ما هي العناوين الرئيسية لمحتوى منتجك؟ 			 

ما هي المدة الزمنية المناسبة للمنتج التعليمي؟ 			 

أين ستنتج منتجك التعليمي؟ 			 

ما هو المبلغ الذي تحتاجه لإنتاج منتجك؟ 			 
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إذا كنــت متخصصًــا فــي مجــال معيــن، فــدع الآخريــن يســتفيدون مــن خبراتــك ومعرفتــك! 
ــل  ــك تحوي ــر، فبإمكان ــاهٍ ماه ــى ط ــك، أو حت ــم جرافي ــا، مصم ــا، فنانً ــت مبرمجً ــواء كن س
معرفتــك إلــى مصــدر دخــل إضافــي مــن خــال تقديــم منتجــات تعليميــة حــول مــا تتقنــه.

ــاج  ــاطة إنت ــك ببس ــا؛ يمكن ــا محترفً ــح مدرسً ــك لتصب ــر مهنت ــروري أن تغي ــن الض ــس م لي
منتــج تعليمــي أو أكثــر وبيعــه إلــى جانــب وظيفتــك الحاليــة. كل مــا تحتاجــه هــو تخصيص 
القليــل مــن الوقــت للإجابــة علــى بعــض الأســئلة الهامــة التــي ستســاعدك فــي بــدء رحلتــك 

نحــو إنتــاج منتجــك التعليمــي الأول.

من هو جمهور منتجك التعليمي؟

أول خطــوة لإنتــاج منتــج تعليمــي ناجــح هــي تحديــد الجمهــور المســتهدف بدقــة. جمهــورك 
قــد يتكــون مــن طــاب، موظفيــن، رواد أعمــال، أو حتــى مديريــن. يجــب أن تعــرف تمامًــا 

مــن هــم هــؤلاء الأشــخاص ومــا الــذي يحتاجونــه لتصميــم منتــج يناســبهم.

على سبيل المثال:

ــاق  ــر أطب ــة تحضي ــول »كيفي ــة ح ــم دورة تعليمي ــك تصمي ــرف، يمكن ــاهٍ محت ــت ط  إذا كن
صحيــة وســهلة للعائــات المشــغولة«. هنــا، جمهــورك المســتهدف ســيكون الآبــاء والأمهــات 

الذيــن لا يملكــون الوقــت الكافــي لتحضيــر وجبــات معقــدة.

ما هي حاجة جمهورك التي سيلبيها منتجك؟

الأشــخاص يلجــؤون للمنتجــات التعليميــة لتلبيــة احتياجــات محــددة. علــى ســبيل المثــال، 
ــين  ــرون لتحس ــعى آخ ــا يس ــة بينم ــة متقدم ــارات مهني ــم مه ــن تعل ــض ع ــث البع ــد يبح ق

مهاراتهــم العامــة أو توســيع معرفتهــم.

على سبيل المثال:

ــم البرمجــة لتطويــر مســيرته المهنيــة قــد يبحــث عــن دورة فــي  شــخص يرغــب فــي تعل
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ــى  ــر. عل ــن الصف ــة م ــم البرمج ــددة لتعل ــة مح ــي حاج ــا تلب ــون« لأنه ــة بايث ــة بلغ »البرمج
العكــس مــن ذلــك، شــخص آخــر قــد يبحــث عــن دورة تعليميــة لتطويــر مهاراتــه فــي 

الإدارة. أو  التواصــل 

ما هو الموضوع الدقيق لمنتجك التعليمي؟

ــك. لا  ــور منتج ــون مح ــددًا ليك ــا مح ــر موضوعً ــورك، اخت ــات جمه ــدد احتياج ــد أن تح بع
يُنصــح باختيــار مواضيــع عامــة لأنهــا أقــل جذبًــا للجمهــور. اســأل نفســك: »مــا هــو الســؤال 

الــذي يجيــب عليــه منتجــي؟”.

على سبيل المثال:

 إذا كنــت متخصصًــا فــي اللياقــة البدنيــة، يمكنــك إنشــاء منتــج بعنــوان »كيفيــة تصميــم 
ــددًا  ــوع مح ــل الموض ــا يجع ــة«، مم ــة المزدحم ــداول اليومي ــب الج ــي يناس ــج تدريب برنام

ــتهدف. ــورك المس ــا لجمه وواضحً

ما مدى الطلب على الموضوع الذي اخترته؟

ــي. دراســة الســوق والمنافســين  ــورك الحال ــار موضــوع يحتاجــه جمه ــى اختي احــرص عل
ــوي تقديمــه. ــذي تن ــى المنتــج ال ــى التأكــد مــن وجــود طلــب حقيقــي عل سيســاعدك عل

على سبيل المثال:

إذا كنــت تفكــر فــي إنتــاج منتــج حــول تعليــم التصميــم باســتخدام برنامــج »فوتوشــوب«، 
قــم بالبحــث لمعرفــة عــدد الأشــخاص الذيــن يبحثــون عــن هــذا النــوع مــن التدريــب حاليًــا.

كيف ستقدم محتوى المنتج التعليمي؟

الشــكل الــذي ســيأخذ بــه منتجــك التعليمــي يعتمــد علــى جمهــورك وطبيعــة المــادة. 
الفيديوهــات والبودكاســت عــادة مــا تكــون أكثــر جذبًــا للجمهــور، ولكــن فــي بعــض الحالات، 

ــار الأفضــل. قــد تكــون الكتــب الإلكترونيــة والمقــالات هــي الخي
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على سبيل المثال:

 إذا كنــت تقــدم دورة حــول »إدارة الوقــت«، يمكــن تقديــم فيديوهــات قصيــرة مــع شــيتات 
عمــل تســاعد المتدربيــن علــى تطبيــق مــا تعلمــوه فــي حياتهــم اليوميــة.

كيف تجعل محتواك أكثر تنوعاً وتطبيقاً؟

لا يجــب أن يكــون منتجــك التعليمــي مكونًــا مــن نــوع واحــد مــن المحتــوى. يمكنــك دمــج 
مقاطــع فيديــو تعليميــة مــع كتــب إلكترونيــة أو أوراق عمــل تطبيقيــة. هــذا يجعــل المنتــج 

أكثــر تفاعليــة وفائــدة.

ما هي العناوين الرئيسية لمحتوى منتجك؟

ــي  ــة ف ــون تفصيلي ــروري أن تك ــن الض ــس م ــج، لي ــية للمنت ــن الرئيس ــد العناوي ــد تحدي عن
البدايــة. العناويــن العامــة تكفــي لتقديــم إطــار عــام للمنتــج، وبعدهــا يمكنــك إضافــة 

ــوى. ــاج المحت ــي إنت ــدء ف ــد الب ــل عن التفاصي

ما هي المدة الزمنية المناسبة للمنتج التعليمي؟

تحديــد المــدة الزمنيــة للمنتــج يعتمــد علــى مــدى تعمقــك فــي الموضــوع. لا تجعلــه طويــاً 
جــدًا حتــى لا يشــعر المتــدرب بالملــل، ولا تجعلــه قصيــرًا بحيــث لا يغطــي الموضــوع بشــكل 

كافٍ.

على سبيل المثال:

ــى  ــى 6 ســاعات موزعــة عل ــر الفيديــو« قــد تكــون مــن 4 إل ــم »أساســيات تحري  دورة لتعل
عــدة جلســات، ممــا يســمح للمتدربيــن بتطبيــق مــا تعلمــوه بيــن كل جلســة وأخــرى.
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أين ستنتج منتجك التعليمي؟

إذا كان منتجــك تعليميًــا بصيغــة فيديــو، فكــر فــي المــكان الــذي ستســجل فيــه. هــل 
تملــك اســتوديو خــاص، أو يمكنــك الاســتعانة بصديــق لديــه مســاحة مناســبة؟ أمــا إذا كان 

ــجيل. ــادئ للتس ــكان ه ــى م ــتحتاج إل ــا، فس ــوى صوتيً المحت

ما هو المبلغ الذي تحتاجه لإنتاج منتجك؟

ــجيل  ــل تس ــيطة مث ــات بس ــدء بإمكاني ــك الب ــدء. يمكن ــل الب ــك قب ــد ميزانيت ــك تحدي علي
ــدأ  ــا تب ــا عندم ــودة تدريجيً ــين الج ــم تحس ــول، ث ــك المحم ــتخدام هاتف ــات باس الفيديوه

ــاح. ــق أرب بتحقي

كيف ستسلم منتجك للجمهور؟

هــل ســتقدم المنتــج بشــكل إلكترونــي أو ســتحرص علــى إرســاله بشــكل مــادي؟ على ســبيل 
المثــال، إذا كان منتجــك فيديــو تعليمــي، يمكنــك رفعــه علــى منصــات مثــل »يوتيــوب« أو 

اســتخدام مواقــع تتيــح لــك بيــع الــدورات بشــكل مباشــر.

هل يحتاج المنتج إلى دعم ما بعد البيع؟

إذا كنــت تقــدم منتجًــا يحتــاج لتفاعــل مســتمر مثــل دورات البرمجة أو التســويق، قد تحتاج 
إلــى تقديــم دعــم بعــد البيع عبــر منصــات التواصل الاجتماعــي أو البريــد الإلكتروني.

***

ــم،  ــا يتناســب مــع جمهــورك واحتياجاته ــاع هــذه الخطــوات وتخصيــص المحتــوى بم باتب
ــك  ــح ل ــم ويتي ــى التعل ــن عل ــاعد الآخري ــودة يس ــي الج ــي عال ــج تعليم ــاج منت ــك إنت يمكن

ــق دخــل إضافــي. تحقي
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ما هي منصة كنزماب؟

ــا كنــز مكنــون مــن المهــارات، المواهــب، والمعرفــة التــي قــد لا  فــي داخــل كل شــخص من
نــدرك قيمتهــا. ولكــن مــاذا لــو كان بإمكانــك اكتشــاف هــذا الكنــز واســتثماره لصنــع مســتقبل 

مشــرق؟ هنــا يأتــي دور كنزمــاب!

مــن خــال منصــة كنزمــاب، ســتجد خارطــة طريــق فريــدة تســاعدك علــى اكتشــاف مواهبك 
المخفيــة وصقــل مهاراتــك لتصبــح أداة فعالــة لبنــاء الثــروة والنجــاح. عنــد إنشــاء حســاب 
فــي منصتنــا، ســتتمكن مــن الوصــول إلــى مجموعــة واســعة مــن المقــالات التعليميــة 

والكورســات التــي تــم تصميمهــا خصيصــاً لتوجيهــك فــي رحلتــك لاكتشــاف الــذات.

ماذا ستتعلم مع كنزماب؟
كيفية التعرف على مهاراتك وتقدير قيمتها الحقيقية.

استراتيجيات مبتكرة لإنشاء محتوى تعليمي جذاب ومفيد.

الخطوات العملية لتصميم دورات تدريبية تفاعلية تنال إعجاب جمهورك.

كيفية تحويل خبراتك ومهاراتك إلى مصدر دخل مستدام من خلال بيع الكورسات.

لا تفــوت الفرصــة! انضــم الآن إلــى مجموعــة المتعلميــن الذيــن اكتشــفوا كنوزهــم الداخليــة، 
وابــدأ رحلتــك نحــو تحقيــق النجــاح المالــي والشــخصي مــع كنزمــاب. كل مــا تحتاجــه هــو 

حســاب مجانــي لتبــدأ رحلتــك فــي اكتشــاف الــذات واســتثمار مهاراتــك.

كنزك بانتظارك... ماذا تنتظر؟..

ابدأ رحلتك من هنا..


