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فــي عالــم اليــوم، يــزداد عــدد المتخصصيــن يومًــا بعــد يوم، ســواء فــي المجــالات الأكاديمية 
أو المهــارات العمليــة. ومــع ذلــك، هنــاك ســؤال ملــحّ: لمــاذا لا يصبــح كل هــؤلاء المتخصصين 
أثريــاء؟ كيــف يمكــن لشــخص يمتلــك المعرفــة والمهــارات المتخصصــة أن يعجــز عــن 
تحويــل تلــك القــدرات إلــى مصــدر دخــل قــوي ومســتمر؟ فــي هــذا المقــال، ســنلقي نظــرة 
علــى ثلاثــة أســباب رئيســية تعيــق المتخصصيــن عــن تحقيــق الثــروة، وكيــف يمكــن تجنــب 

هــذه العقبــات بخطــوات عمليــة.

من هو المتخصص؟

يمكننــا تعريــف المتخصــص علــى أنــه الشــخص الــذي يمتلــك معرفــة أو مهــارة تفــوق 
ــك  ــي أو لدي ــي الطه ــرًا ف ــت ماه ــال، إذا كن ــبيل المث ــى س ــن. عل ــال معي ــي مج ــن ف الآخري
معرفــة تفــوق الآخريــن فــي إدارة المواقــع الإلكترونيــة، فأنــت تعتبــر متخصصًــا فــي هــذا 

ــن: ــى نوعي ــمون إل ــون ينقس ــال. المتخصص المج

المتخصصون الرسميون:

 هــؤلاء هــم الأشــخاص الذيــن حصلــوا علــى شــهادات أو تراخيــص معينــة فــي مجــال مــا 
ــي  ــلاج النفس ــي الع ــاغ أو أخصائ ــراح الدم ــلًا، ج ــاة. مث ــة، أو المحام ــب، الهندس ــل الط مث

ــه. ــل أن يتمكــن مــن ممارســة مهنت ــة وتدريــب مكثــف قب ــى دراســة جامعي ــاج إل يحت

المتخصصون غير الرسميين:

 فــي المقابــل، هنــاك مجــالات لا تحتــاج إلــى شــهادات رســمية، لكنهــا تتطلــب مهارة مكتســبة 
مثــل الألعــاب الإلكترونيــة أو مهــارات التســويق عبــر الإنترنــت. هــذه المجــالات يمكــن لأي 

شــخص أن يتخصــص فيهــا إذا أتقــن المهــارات المطلوبــة.

الأخطاء الثلاثة التي يرتكبها المتخصصون

ــى  ــول إل ــن الوص ــن م ــع المتخصصي ــي تمن ــة الت ــاء الثلاث ــى الأخط ــل إل ــا ننتق الآن، دعون
ــتحقونه. ــذي يس ــي ال ــاح المال النج



4

تقليل قيمة المعرفة والمهارات

أحــد أكبــر الأخطــاء التــي يرتكبهــا المتخصصــون هــو عــدم تقديــر قيمــة معرفتهــم أو 
مهاراتهــم. كثيــرًا مــا نســمع شــخصًا يقــول: »لكــن هــذا ســهل، لا أســتحق أن أطلــب المــال 
ــة فــي  ــة معطل ــام بإصــلاح آل ــذي ق ــي ال ــال الكلاســيكي هــو قصــة الفن ــل هــذا.« المث مقاب
مصنــع بضربــة واحــدة بمطرقــة. عندمــا طالــب بمبلــغ كبيــر مقابــل عملــه، اعتــرض صاحــب 
المصنــع قائــلًا: »كل مــا فعلتــه هــو ضربــة بمطرقــة!« فــكان رد الفنــي: »أنتــم تدفعــون لــي 

ــل لمعرفــة أيــن يجــب أن أضــرب.” ــة المطرقــة، ب ليــس فقــط لضرب

هــذا الموقــف يمكــن أن ينطبــق علــى كثيــر مــن الأشــخاص. علــى ســبيل المثــال، قــد تكــون 
ماهــرًا فــي إدارة المواقــع الإلكترونيــة، وتظــن أن إعــداد الموقــع أمــر بســيط ولا يســتحق 
المــال. لكــن عليــك أن تتذكــر أن معرفتــك ومهاراتــك ليســت متاحــة للجميــع، وهنــاك العديــد 
ــى نفــس المســتوى  ــم هــذه المهــارات للوصــول إل مــن الأشــخاص الذيــن يرغبــون فــي تعل

الــذي وصلــت إليــه.

خطوات عملية:

ابدأ بتقديم خدمات استشارية في مجال تخصصك.

قدّم دورات تدريبية أو ورش عمل للأشخاص الذين يرغبون في تعلم ما تعرفه.

ــا  ــن أن تقدمه ــي يمك ــة الت ــدى القيم ــار م ــة لإظه ــك العملي ــك وأمثلت ــص نجاح ــق قص وثّ
للآخريــن.

الاعتماد على الوقت كمصدر وحيد للدخل

ــل  ــي مقاب ــا ف ــي تقدمه ــرة الت ــات المباش ــى الخدم ــي عل ــاد الكل ــو الاعتم ــي ه ــأ الثان الخط
وقتــك. كثيــر مــن المتخصصيــن يعتمــدون علــى الوقــت الــذي يقضونــه فــي العمــل كمصــدر 
ــا شــخصيًا، فــإن دخلــك مرتبــط بعــدد  وحيــد للدخــل. علــى ســبيل المثــال، إذا كنــت مدربً

الجلســات التــي تقدمهــا. إذا توقفــت عــن العمــل لســبب مــا، ســيتوقف دخلــك أيضًــا.
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الحــل هــو خلــق منتجــات أو خدمــات لا تعتمــد علــى وجــودك الشــخصي فــي كل عمليــة. 
يُطلــق علــى هــذا النــوع مــن المنتجــات »منتجــات المعلومــات” )Info Products(، وهــي 
منتجــات تحتــوي علــى المعرفــة التــي تمتلكهــا ويمكــن بيعهــا بــدون الحاجــة إلــى تواجــدك 

المســتمر.

خطوات عملية:

قم بإنشاء دورة تدريبية عبر الإنترنت يمكنك بيعها مرارًا وتكرارًا.

اصنع كتبًا إلكترونية أو مقاطع فيديو تعليمية تشرح المهارات أو المعرفة التي لديك.

صمم قوائم مراجعة أو دلائل إرشادية تساعد الأشخاص على حل مشكلاتهم بأنفسهم.

عدم امتلاك نظام تسويق فعال

حتــى لــو كنــت تمتلــك مهــارات اســتثنائية ومنتجــات عاليــة الجــودة، لــن تكــون قــادرًا علــى 
تحقيــق النجــاح المالــي دون وجــود نظــام تســويق جيــد. كثيــر مــن المتخصصيــن يعتقــدون 
ــاء موقــع بســيط كافٍ  ــى وســائل التواصــل الاجتماعــي أو بن أن مجــرد إنشــاء حســاب عل
ــدار  ــى م ــل عل ــل يعم ــام متكام ــى نظ ــاج إل ــويق يحت ــع، التس ــي الواق ــلاء. ف ــذب العم لج

الســاعة.

ــى منصــات مثــل  ــرة تنشــرها عل ــو قصي ــك إنشــاء مقاطــع فيدي ــال، يمكن ــى ســبيل المث عل
ــتفادة  ــة الاس ــور لكيفي ــا الجمه ــه فيه ــك وتوج ــا خبرات ــر فيه ــتجرام، تظه ــوب أو انس يوتي
مــن خدماتــك. هــذه المقاطــع يمكــن أن تكــون عامــل جــذب كبيــر، وتزيــد مــن احتماليــة أن 

ــك. ــك أو منتجات ــون خدمات يتواصــل معــك أشــخاص يطلب

خطوات عملية:

قم بإنشاء محتوى مجاني عالي الجودة يظهر خبرتك ويجذب الجمهور.

اســتخدم أســاليب التســويق بالمحتــوى لتقديــم حلــول عمليــة مــن خــلال المقــالات، 
المدونــات. أو  الفيديوهــات، 
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ــا لجمــع البريــد الإلكترونــي للعمــلاء المحتمليــن والتواصــل معهــم بانتظــام  ــا آليً ضــع نظامً
مــن خــلال النشــرات البريديــة.

الخلاصة

المتخصــص الــذي يســعى إلــى تحقيــق النجــاح المالــي يحتاج إلــى تقديــر معرفتــه ومهاراته، 
إنشــاء مصــادر دخــل مســتقلة عــن الوقــت، وبنــاء نظــام تســويق فعــال. لا يكفــي أن تكــون 

متخصصًــا ماهــرًا؛ عليــك أيضًــا أن تكــون ذكيًــا فــي كيفيــة تقديــم وتســويق مــا تعرفــه.
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ما هي منصة كنزماب؟

ــا كنــز مكنــون مــن المهــارات، المواهــب، والمعرفــة التــي قــد لا  فــي داخــل كل شــخص من
نــدرك قيمتهــا. ولكــن مــاذا لــو كان بإمكانــك اكتشــاف هــذا الكنــز واســتثماره لصنــع مســتقبل 

مشــرق؟ هنــا يأتــي دور كنزمــاب!

مــن خــلال منصــة كنزمــاب، ســتجد خارطــة طريــق فريــدة تســاعدك علــى اكتشــاف مواهبك 
المخفيــة وصقــل مهاراتــك لتصبــح أداة فعالــة لبنــاء الثــروة والنجــاح. عنــد إنشــاء حســاب 
فــي منصتنــا، ســتتمكن مــن الوصــول إلــى مجموعــة واســعة مــن المقــالات التعليميــة 

والكورســات التــي تــم تصميمهــا خصيصــاً لتوجيهــك فــي رحلتــك لاكتشــاف الــذات.

ماذا ستتعلم مع كنزماب؟
كيفية التعرف على مهاراتك وتقدير قيمتها الحقيقية.

استراتيجيات مبتكرة لإنشاء محتوى تعليمي جذاب ومفيد.

الخطوات العملية لتصميم دورات تدريبية تفاعلية تنال إعجاب جمهورك.

كيفية تحويل خبراتك ومهاراتك إلى مصدر دخل مستدام من خلال بيع الكورسات.

لا تفــوت الفرصــة! انضــم الآن إلــى مجموعــة المتعلميــن الذيــن اكتشــفوا كنوزهــم الداخليــة، 
وابــدأ رحلتــك نحــو تحقيــق النجــاح المالــي والشــخصي مــع كنزمــاب. كل مــا تحتاجــه هــو 

حســاب مجانــي لتبــدأ رحلتــك فــي اكتشــاف الــذات واســتثمار مهاراتــك.

كنزك بانتظارك... ماذا تنتظر؟..

ابدأ رحلتك من هنا..


